Ako vyjednavat:)
Podla Ivanky Trumpovej[1]

Pred kazdym obchodom si urcte ciele.
Ak nemate plan, druha strana si presadi svoje.
Odhalte zamer svojho partnera.

Budete prekvapeni, Ze ¢asto sa zhoduje alebo prekryva s vasim. Obcas staci dat druhej strane to, ¢o chce,
a sami pritom ziskate.

Extra priprava je bonus.
Cim viac viete, tym ste silnejsi. Ak Ziadate vy33i plat, urobte si detailny prieskum vlastnej trhovej hodnoty.
NerieSte biznis cez e-mail.

Druhej strane tak davate priestor, aby sa pohodine pripravila, ako jej to vyhovuje. Pri osobnom stretnuti alebo
telefonate mate veci viac pod kontrolou.

Najlepsi vyjednavaci sa ticho.

Na stretnutiach menej hovoria a viac po€avaju druhého. Cim viac inform4cii od partnera dostanu, tym sa ich
vlastna pozicia posilni.

Niekedy je najlepSou stratégiou tGstup.

Chcete prediZit pracovni zmluvu alebo ndjomné? Ak st rokovania napaté, vidy ich moZete stopnut so slovami:
»2da sa, Ze dnes sa uz nikam nepohneme. Vratme sa k tomu o den & dva.” Obcas staci dat druhej strane cas,
aby vychladla.

[1] Dcéra Donalda Trumpa a Ivany Trumpovej, momentalne viceprezidentka developérskej spolo€nosti svojho otca.
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